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ў 内容

Â 1ȁ期 业╘ 定位б Ὧ

Â 2ȁ期 б期 IB业╘ Ὧ

Â 3ȁ期 Ὠ司б 券 业 核б激励 Ὧ

Â 4ȁ 券б期 交易 分工 ᴐὯ

Â 5ȁ市场 广б专业服╘ Ὧ

Â 6ȁ 业客户开发б投机客户开发 Ὧ
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1ȁ券商发展期 业╘ 标а是期 Ὠ司 做大做强，

是将期 业╘ᴐѝ 团业╘ 分，整合

源做大做强̕

2ȁ 温ȇ 券Ὠ司ѝ期 Ὠ司提供中 介 业╘ 办

法Ȉ ү条̔期 气壮地 ╟商品期 IB业╘̕

在 期 延期 出 前提Ю，商品期 有 ѝ̕

3ȁ 券 业 没有期 业╘也 以 ѝ好业 业 ，

尽 团会 求他们做期 业╘，但期 Ὠ司 券

业 ѝ客户Ȃ

一ȁ 处 对期 业╘ 定位б Ὧ

期
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̂1̃战 ， 显 态̔ 期 备战 券 ，但

战 ，到 在客 Э 显 态Ȃ

̂2̃利润导向 券 业 将期 业╘ 在̔ע 券

业╘ 核压力Ю， 券 业 忙 抢 券业╘，

期 业╘容易 ̕ע

̂3̃ 券 业 存在 分内外ȁ分彼 :期 也

是 券Ὠ司业╘ 有机 分Ȃ

券
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证券营业部要突破思维误区：

1ȁ 在 客户对商品期 а会有 多ὰ ̂̕ άȁ客户
多 求̃

2ȁ 指期 没开，快开了， 们再抓 ̂̕中国
到 前╟̃

3ȁ期 大，别把 客户搞没了̂̕ 合投 ̃
4ȁ 们有 ѫ多客户， 指期 一开， 然差а到哪去̕
̂ 们 客户 构是中小客户多̃

5ȁ期 收入再多也到а了哪 去̕ 市永 ѫ好吗？
̂包 增 点̃

我们要变被动为主动！
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үȁ 处 期 б期 IB业╘ Ὧ

1ȁ期 是 存 ，IB业╘是发展 ̕

2ȁ 体 建 Э， 于构建Ὠ司 一

平 战 划，实 ľ两条 Ŀ 方 ̕

3ȁ期 业╘ 工ᴐ 善于依托 券 业 ̕

4ȁ а 伤害IB业╘，бIB业╘争 ， 位

发展̕

5ȁ 以 分区ᴐ战б 合开发 合 方式Ȃ
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期货公司

证券营业部

划ȁ 划

支持ȁ 导

券商背景期货公司营销模式
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支持 业 期 业╘ 或岗位

一方 ， ╗强对 业 IB业╘ 场地ȁ人员

条件 检查 收，实 内 格 定制度̕

另一方 ，对于 期 IB业╘ 业 ，支持

他们 期 市场 或专 岗位发展期 业╘ Ȃ
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1ȁ期 Ὠ司承担期 ȁ 导，市场 划 市场 广

任╘̕

2ȁ 券 业╘ 承担期 业╘ 整合工ᴐ̕

3ȁ 合 区分市场 广ȁ 合 б专业服╘，市场

广是Ѭ╘， 合 是分ӎ，专业服╘是提升Ȃ

建 期 Ὠ司对专业服╘另 激励， 励期 专业

б人员ѝ 券IB业╘服╘，аб 券分利Ȃ

五ȁ 处 市场 广б专业服╘ Ὧ
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Ὡȁ 处 业客户开发б投机客户开发 Ὧ

1ȁ 业客户是商品期 发展 ，但 专业 ȁ

业服╘，做 ̕建 券 业 提供 ，期

Ὠ司专业 ╠开发б服╘̕

2ȁ投机客户是 ȁ平ȁ快，但是客户专业水平参差а ，

业╘ 定差，日常服╘Ү 烦 ̕

3ȁ商品期 日常 点 放在 业客户开发Э，投机

客户开发 投 报告会ȁ操 方式 ̕

4ȁ 业客户开发 实 券б期 业╘ ╟， 来

促 券投 ȁ ȁ 产 业╘ 拓展̕

5ȁ投机客户开发 合客户 合投 ȁ个性ע服╘Ȃ
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